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| Kryterium ceny

Nie MusI decyoowac

W dobie rosngce] konkurenciji na rynku coraz wiekszego znaczenia nabierajg
przetargi jako sposob prowadzacy do wylonienia najkorzystniejszej i najlepiej
dopasowanej do oczekiwan poszczegolnych przedsigbiorcow oferty. Niekiedy
obowigzek przeprowadzenia postepowania przetargowego wynika wprost

z wewnetrznych regulaciji obowigzujgcych u danego podmiotu lub w grupie
kapitalowej, do ktorej nalezy, dotyczy to zwiaszcza instytuciji finansowych,

ktdre czesto posiadajg bardzo szczegotowe przepisy wewnetrzne w tym
zakresie. Postanowilismy zapytac lwone Mirosz, partnera w Kancelarii MIROSZ
JANKOWSKI, o najwazniejsze kryteria, jakimi moga kierowac sie firmy

przy wyborze odpowiedniej kancelarii.

Jak powinny przygotowaé swoje

oferty kancelarie prawne i jakie sg

uniwersalne zasady uczestnictwa

w przetargach?

Podmioty z sektora prywatnego rzadko
organizuja publiczne przetargi, dla uniknig-
cia zalewu ofert, w duzej mierze niedosto-
sowanych do potrzeb i oczekiwan klienta.
W zwigzku z tym, aby otrzymac zapytanie
ofertowe najczesciej trzeba posiadac okreslone
doswiadczenie i rozpoznawalnos¢ na rynku,
ktéra mozna zdoby¢ poprzez rekomendacje in-
nych klientéw, uczestnictwo w wydarzeniach
Srodowiska danej branzy oraz dobra strone
internetowa.

Od czego trzeba zacza¢?

Stajac do przetargu, dokladnie analizujemy
tre$¢ zapytania ofertowego, a jako ze skrupu-
latnosc jest cechg prawnikdéw, nie obawiamy sie
zglaszania zapytan i prosb o doprecyzowanie
tresci tego dokumentu, bo doktadne poznanie
oczekiwan potencjalnego klienta pozwoli nam
skonstruowac lepsza oferte. Z naszych doswiad-
czen wynika, ze na konkurencyjnym rynku
ustug prawniczych, wbrew pozorom, Kryterium
ceny nie jest decydujace o wyborze danej oferty,
aczkolwiek w sytuacii, gdy zapytanie ofertowe
kierowane jest do okreslonej grupy kancelarii
0 podobnym poziomie kompetencji w danej
dziedzinie, cena ustugi moze by¢ istotna. Po-
winna ona by¢ dostosowana do mozliwosci

organizatora przetargu, ale réwnie istotnymi
aspektami oferty sg skfad i stabilnos¢ zespo-
tu, w tym jego doswiadczenie, dotychczasowe
sukcesy zawodowe, historia funkcjonowania na
rynku oraz odpowiednie relacje interpersonalne,
pozwalajgce na dobrg wzajemna komunikacje.
Dlatego, stajac do przetargu, staramy sie ustalic,
jakie elementy w wyborze kancelarii sg dla jego
organizatora najwazniejsze i co warto podkre-
§li¢ w tresci oferty — moze to by¢ doswiadczenie
w danej gatezi prawa, poparte rekomendacjami
dotychczasowych klientéw czy bytych praco-
dawcdw, elastyczny czas pracy, termin realizacji
zlecen, wysokos¢ ubezpieczenia, formy komuni-
kowania si¢ z klientem, czesta obecnos¢ w sie-
dzibie klienta, znajomos¢ jezykéw obcych etc.
Weigz bowiem wierzymy, ze nalezy konkurowac
przede wszystkim jakoscig ustug, a nie tylko
ich cena. Z naszych doswiadczen wynika, ze
w branzy finansowej duze znaczenie przy wy-
borze oferty kancelarii ma do$wiadczenie i zna-
jomosc¢ sektora, poparte rekomendacjami innych
klientéw, kompetencja wykazana juz na etapie
sktadania oferty oraz techniczna i personalna |
tatwosc¢ komunikacji.

Dziekuje za rozmowe.
Jerzy Moson
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